
WSPARCIE DLA POLSKICH 

PRZEDSIĘBIORCÓW

w ekspansji na rynki zagraniczne



▌ Cel główny: Polska ważnym graczem w handlu światowym

▌ Motory wzrostu:

Wzrost udziału Polski w światowym eksporcie – z 1,26% w 2017 r. do 2,0% w 2030 r. 

Średnioroczne tempo wzrostu wartości eksportu towarów – 7%

• Więcej eksportu do krajów spoza Europy – z 15,6% w 2017 r. do 25% w 2030 r.

• Więcej eksporterów (szczególnie firm pow. 10 pracowników) – z 18 tys. w 2017 r. 

do 30 tys. w 2030 r.

• Więcej eksportu towarów wysokich technologii – z 8,6% w 2017 r. do 15% w 
2030 r.

Cele strategiczne zgodne z SOR3



70 Zagranicznych Biur Handlowych PAIH6

www.paih.gov.pl

ZBH pomagają:

• zorganizować misje gospodarcze,

• w udziale w imprezach targowych,

• w spotkaniach B2B,

• w wyszukiwaniu partnerów 
biznesowych,

• we wprowadzeniu produktów na 
rynek,

• w tworzeniu kampanii promocyjnych 
i medialnych,

• zweryfikować partnerów 
biznesowych.



Zaangażowanie polskiej dyplomacji7

www.msz.gov.pl

Placówki dyplomatyczne:

• interweniują w przypadkach 
dyskryminacji lub naruszania praw,

• wspierają kluczowe transakcje 
handlowych /projekty inwestycyjne,

• inicjują i wspierają zakładanie 
bilateralnych izb lub klubów 
gospodarczych,

• informują o przetargach i projektach 
na świecie,

• przełamują bariery o charakterze 
instytucjonalnym, jakie polscy 
przedsiębiorcy mogą napotkać na 
rynkach zagranicznych.



Wsparcie izb i zrzeszeń przedsiębiorców8

www.kig.pl

• Największa organizacja zrzeszająca przedsiębiorców w 
Polsce – ponad 150 członków:

• 65 izb branżowych
• 59 izb regionalnych
• 18 izb bilateralnych
• 14 pozostałych organizacji

• Niemal 30 lat działalności

• Ponad 1000 misji wyjazdowych i 100 misji 
przyjazdowych każdego roku

• Ponad 50 000 dokumentów dla polskich eksporterów 
(certyfikatów pochodzenia, karnetów ATA itp.)

• Współpraca z ponad 200 partnerami izbowymi na 
całym świecie

• Organizacja udziału polskich przedsiębiorców w 
targach na terenie Polski i za granicą

• Indywidualne podejście do potrzeb przedsiębiorców

• Organizacja spotkań B2B dla firm dopasowanych do 
oczekiwań klienta



Promujemy polskie firmy i branże9

Ponad 

150 mln zł

•Budżet na lata
2017-2022

12 branż

•sprzęt medyczny

•maszyny i urządzenia

•kosmetyki

•moda polska

•IT/ICT

•meble

•biotechnologia i 
farmaceutyka

•usługi prozdrowotne

•polska żywność

•budowa i wykańczanie 
budowli

•jachty i łodzie

•części samochodowe i 
lotnicze

Ponad 300 
wydarzeń

•Stoiska promocyjne na 
najważniejszych targach 
i wystawach

•Misje wyjazdowe i 
przyjazdowe

•Fora i konferencje dla 
biznesu

Zaangażowanie MPiT, PAIH, 

PARP, KOWR i POT

>60% polskiego eksportu 

objęte programem promocji

Prezentowanie mocnych stron 

polskich firm i branż

Animowanie kontaktów B2B

Udostępnianie przedsiębiorcom 

infrastruktury stoisk



Finansujemy i ubezpieczamy10

Kompleksowa oferta ubezpieczeń w eksporcie, w szczególności:

• Na start: Europolisa – ubezpieczenie należności dla firm rozpoczynających eksport, na rynki 
europejskie,

• Na rozwój: Pakiet – jedna polisa na wszystkie należności krajowe i/lub eksportowe, większość 
krajów świata,

• Na trudne rynki: Polisa na Wschód – ubezpieczenie dostosowane do działalności na rynkach 
podwyższonego ryzyka (w tym ryzyka politycznego).

Pełen pakiet rozwiązań finansowych, w szczególności:

• wykup wierzytelności eksportowych – BGK  ma możliwość refinansowania kredytu udzielonego 
zagranicznemu kontrahentowi przez polskiego eksportera ubezpieczonego w KUKE,

• finansowanie poprzez bank importera – poprzez udzielenie kredytu lokalnemu bankowi, który 
na podstawie uzyskanego finansowania udziela bezpośredniego kredytu nabywcy (importerowi); 
podstawowym zabezpieczeniem jest polisa ubezpieczeniowa KUKE S.A.,

• Kredyt dla nabywcy – kredyt eksportowy udzielany bezpośrednio zagranicznym nabywcom 
polskich dóbr i usług (m.in. dostawy maszyn, urządzeń, linii technologicznych czy też usług 
budowlanych). BGK może finansować inwestycje, w których polska spółka występuje w roli 
generalnego wykonawcy/głównego podwykonawcy, czy też kluczowego dostawcy dóbr.

Fundusz Ekspansji Zagranicznej:

• Fundusz może nabywać istniejące lub obejmować nowe udziały zagranicznych spółek 
realizujących projekt ekspansji polskiej firmy.

• Po osiągnięciu przez zagraniczną spółkę zależną zakładanych rezultatów Fundusz odsprzedaje 
swoje udziały polskiej firmie na warunkach rynkowych.

www.kuke.com.pl

www.bgk.pl

www.pfr.pl



Oferujemy dofinansowanie11

Go to Brand

Ogłoszenie konkursu
Przełom 2019/2020

Start składania wniosków
Styczeń-luty 2020

Koniec przyjmowania wniosków
Marzec-kwiecień 2020

• Cel finansowania: Pomoc finansowa na promocję marek 
produktowych na rynkach zagranicznych

• Co można sfinansować: udział w targach, wystawach, misjach 
gospodarczych lub konferencjach zagranicznych, organizację 
spotkań z kontrahentami, koszty usługi doradczej

• Maksymalne dofinansowanie poprzedniej edycji: 430.280 zł

• Dostępna pula środków w poprzedniej edycji: 150 mln zł

www.parp.gov.pl

Polskie Mosty Technologiczne

Chiny, USA i ZEA
Nabór do 28 X 2019

Norwegia, Kanada i Japonia
Seminarium 16 X 2019
Nabór 21 X – 2 XII 2019

• Cel finansowania: internacjonalizacja polskich MŚP na rynkach 
strategicznych poprzez zaoferowanie im wysokiej jakości usług 
doradczo-szkoleniowych

• W ramach projektu: etap krajowy: stworzenie strategii ekspansji pod 
okiem ekspertów; etap zagraniczny: wdrożenie strategii

• Co można sfinansować: koszty doradztwa związane z: certyfikacją, 
wzornictwem, weryfikacją prawną i techniczną, ochroną własności 
intelektualnej, koszty uczestnictwa w konferencjach i imprezach 
targowych, koszty stworzenia obcojęzycznej strony internetowej

• Maksymalne dofinansowanie: 200.000 zł

• Czas trwania projektu: 9 miesięcy

• Całkowity budżet programu: 200 mln zł

www.paih.gov.pl



Mosty Technologiczne – etapy9

www.paih.gov.pl

Chiny

USA

ZEA

Norwegia

Japonia

Kanada



Co dla Państwa robi Min. Przedsiębiorczości?13

Obniżamy cła na import 

zaopatrzeniowy

Jeśli dany towar nie jest produkowany w UE lub jego 
produkcja jest zbyt mała

Usuwamy bariery w dostępie do 

rynków

Jeśli istnieją blokujące polskie firmy przepisy 
techniczne, procedury oceny zgodności, wydawanie 
certyfikatów, wymogi dotyczące znakowania, 
etykietowania, zakazy, ograniczenia itp.

Chronimy przed nieuczciwym 

importem

Jeżeli import jest dumpingowany i jest szkoda 
materialna po stronie producentów unijnych będąca 
następstwem tego dumpingu- istnieje możliwość 
doprowadzenia do ustanowienia ceł 
antydumpingowych lub innych środków zaradczych

Walczymy o najlepsze umowy 

handlowe i inwestycyjne UE

Zapisy najlepsze dla polskich firm i branż. UE jest stroną 
25 umów handlowych. 2 niedługo zaczną 
obowiązywać. Kolejnych kilkanaście jest 
negocjowanych. Odpowiednie zapisy ułatwiają eksport 
oraz chronią nasz rynek.

www.mpit.gov.pl

Budujemy relacje gospodarcze

Tworzymy pozytywny klimat i postrzeganie polskich 
firm za granicą, wspólne przedsięwzięcia, interwencje 
w przypadku dyskryminacji, promujemy współpracę 
biznesu (fora biznesowe, konferencje itp.)



Zaangażowane instytucje14



12 Co w przyszłości?

Portal promocji eksportu

www.trade.gov.pl

Raport - biblia: Cyfrowy eksport

Budżet UE na lata 2021-2027

nowe instrumenty



Dziękuję za uwagę


